
DIE INNOVATIVE LÖSUNG FÜR IHREN VERTRIEB

Modulares Backend-  
System (PIA)

0RELOH�.RQƓJXUDWLRQ� 
und CRM (Sales App)

Mobile Sales Solution



Unsere mobile App bietet maßgeschneiderte  
Lösungen für Ihren Vertrieb, 
Ihr Händlernetzwerk und Ihre Endkunden.

Mobile Sales Solution –  
Vertriebsprozesse erfolgreich optimieren

Der Verkauf industriell hergestellter Produkte wird immer 
komplexer, vor allem dort, wo hohe Produktindividuali-
VLHUXQJHQ�GXUFK�.RQƓJXUDWLRQVRSWLRQHQ�EHVWHKHQ��

Die Konsequenz: die Anforderungen an den Verkäufer 
steigen, seine Aufgaben nehmen stetig zu. Neben dem 
Wettbewerbsfaktor Schnelligkeit, liegt die Herausfor-
derung vor allem auf der Vermeidung von Fehlkon-
ƓJXUDWLRQHQ�XQG�GHU�6LFKHUVWHOOXQJ�HLQHV�HIIHNWLYHQ�
wirtschaftlichen Projekt- und Schnittstellenmanagements. 
Mit unserer Mobile Sales Solution steht eine innovative 
zukunftsorientierte Lösung zur Verfügung, mit der 
erstmals mobil umfassend technische Vertriebs- und 

Als Hersteller von Anwendungssoftware haben wir uns 
auf die Entwicklung von mobilen & internetbasierten 
Vertriebslösungen spezialisiert. Unsere Lösungen tragen 
dazu bei, komplexe Beratungs- und Vertriebsprozesse 
DQZHQGHUIUHXQGOLFK�XQG�EHWULHEVZLUWVFKDIWOLFK�KRFKHIƓ-
zient zu gestalten. 

Verkaufsprozesse abgebildet werden können. Unsere 
Lösung ist produkt- und branchenunabhängig einsetzbar 
und überzeugt durch maximalen Individualisierungsgrad.

Mobile Sales Solution
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,QWHOOLJHQW�JHGDFKW�� 
SUDNWLVFK�JHPDFKW��
 
Mobile�.RQƓJXUDWLRQ� 
und CRM (Sales App)  
mit modularem Backend-  
System (PIA)

www.braindata.de

Unser Konzept ermöglicht es, auf einem iPad mit der 
bedienerfreundlich gestalteten Sales App an jedem Ort 
,KUH�3URGXNWH�RIŴLQH�XPIDVVHQG�]X�SU¦VHQWLHUHQ��]X�NRQ-
ƓJXULHUHQ�XQG�GHQ�$XIWUDJ�O¾FNHQORV�DE]XVFKOLH¡HQ��

Unsere Sales App erlaubt die Abbildung des gesamten 
:RUNŴRZV�XQWHU�(LQELQGXQJ�,KUHU�LQGLYLGXHOOHQ�$QSDV-
sungswünsche. Selbst hochkomplexe Maschinen, Anla-
JHQ�XQG�.RQƓJXUDWLRQHQ�N¸QQHQ�PLW�DOOHQ�$EELOGXQJHQ��
den notwendigen technischen und kaufmännischen Pro-
zessen, unter Einbezug aller vorhandenen Kundendaten 
(CRM), mühelos verarbeitet werden. 

Durch das modulare Backend-System (PIA) werden alle 
prozessrelevanten und notwendigen Informationen 
wie beispielsweise Produktdaten, Abbildungen, Preise, 
Rabatte, individuelle Kundendaten etc. verarbeitet, ge-
speichert, aktualisiert und zum sofortigen Abruf auf das 
jeweilige iPad bereitgestellt. Eine einfache Onlineverbin-
dung genügt zur Synchronisierung der Daten vor Ort. 

Präsentation

Kalkulation

.RQƓJXUDWLRQ

Auftrag
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iPad Sales App

Unsere Sales App überzeugt auf Anhieb durch Ihre  
einzigartige Anwendungstiefe, Datenaufbereitung,  
intuitive Bedienerführung. Das garantiert eine hohe  
Praxistauglichkeit und eine mühelose Bedienung auch 
für ungeübte Nutzer. 

(LQIDFK��XPIDVVHQG��¾EHU]HXJHQG� 
'DPLW�KDEHQ�6LH�,KUHQ�:RUNŴRZ�
spielend im Griff.
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 Funktionen

• Produktinformationen 
- Auswahl und Anzeige der Produkte 
- Anzeige der Hotspots, Produkttexte und  
 Beschreibungen inkl. Bilder, Videos und allen  
 relevanten Dokumenten  
- Anzeigen von weiteren Informationen wie  
 technischen Daten, Serienausstattung,  
 Kundennutzen etc. 

Ř� .RQƓJXUDWRU 
- Auswahl und Anzeige von verschiedenen  
 Optionen 
- Anzeige von Detailinformationen 
- Druckfunktion und PDF-Export 
- Preiskalkulator und umfangreicher Rabattrechner

• Projektverwaltung 
- Auswahl des Händlers und Endkunden 
- Angabe von Lieferterminen, Fälligkeiten  
 und Projektstatus (Auftrag, Angebot, Geliefert) 
��&KHFN�YRQ�3ŴLFKWIHOGHUQ�XQG�$EK¦QJLJNHLWHQ 
- Übersicht über angelegte Aufträge 
- PDF-Erzeugung inkl. Versand via E-Mail 
- Übermittlung an ERP System zur  
 Weiterverarbeitung

• Kundenverwaltung von 
- Stammdaten und Kategorien 
- Liefer- und Rechnungsadressen 
- beliebig vielen Kontakten 
- Importen aus lokalem Adressbuch

• Ticketsystem-Verwaltung 
- wie z. B. Aufgaben, Notizen, Anforderungen, etc.

www.braindata.de

Keyfacts

Ř� 2IŴLQH�)¦KLJNHLW 
�� DOOH�'DWHQ�XQG�0HGLHQ�VWHKHQ�DXFK�RIŴLQH� 
 zur Verfügung und werden im Onlinebetrieb  
 synchronisiert

• Wechsel der  
- Sprache 
- aktiven Preisliste  
�� 5ROOH�GHV�$QZHQGHUV�LP�2IŴLQHEHWULHE

•  Sales App Nutzung ohne Login möglich als  
Präsentationskanal über den AppStore oder  
auf Messen

Download im AppStore
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http://bit.ly/grimme-salesapp

http://bit.ly/krone-salesapp

http://bit.ly/schaeffer-salesapp

http://bit.ly/lemken-salesapp

http://bit.ly/strautmann-salesapp



Backend-System (PIA)

)OH[LEHO��LQWHOOLJHQW��LQQRYDWLY� 
Die modulare Schaltzentrale für ein 
grenzenloses Datenmanagement.

 Module

• Medienverwaltung (MAM) 
- Verwaltung von Fotos, Dokumenten und Videos 
- Anbindung an Fileserver oder MAM-System*

• Produktverwaltung (PIM) 
- Verwaltung von Produkten, Modellen und Hotspots 
- Zugriff auf Regeln 
- Anbindung an ERP-System*

• Kunden & Kontaktverwaltung (CRM) 
- Verwaltung von Kunden, Kontakten & Adressen  
- Anbindung an CRM/ERP-System*

• Projektverwaltung (ERP) 
- Verwaltung von Aufträgen/Angeboten und  
� .RQƓJXUDWLRQHQ 
- Anbindung an CRM/ERP-System*

• Contentverwaltung (CMS) 
- Verwaltung von Artikeln/Pages/Medien  
- Bereitstellung von Website Inhalten

• Weitere Schnittstellen  
- Across  
- Ausleitung an InBetween/InDesign (Preislisten)

Schnelligkeit setzt Flexibilität voraus. Das gilt nicht nur 
für die Art der Daten, deren Nutzung und Verarbeitung, 
sondern vor allem für den Zugang dazu, ihre Aktuali-
sierung und umgehende Bereitstellung. 

Das modulare Backend-System (PIA) ist exakt darauf aus-
gelegt und lässt sich nahtlos in YRUKDQGHQH�,QIUDVWUXNWX-
UHQ�LQWHJULHUHQ. Das erfordert maximale Leistungsfähigkeit 
und Zuverlässigkeit im Umgang mit unterschiedlichsten 
Datenmengen und Typen. 

Keyfacts

• Nahtlose Integration in vorhandene Infrastruktur – 
soweit vorhanden

• Klares und einfaches Bedienkonzept –  
auch für ungeübte Benutzer

• Einheitliche Struktur und modularer Aufbau –  
abgestimmt auf Ihre Bedürfnisse

Ř� %URZVHUREHUŴ¦FKH�Ŋ�1XW]XQJ�YRQ�¾EHUDOO�DXI� 
jedem System

• Produktdaten, Medien und Kundenverwaltung –  
alles an einem Platz

• Passwortgeschützter Zugang und Rechteverwaltung – 
für die Sicherheit

• Import und Export von Übersetzungen und Anbin-
dung an Across – beliebig viele Sprachen nutzbar

• Bereitstellung der API für mobile Clients (REST API) – 
alle Daten stets aktuell
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* soweit Systeme vorhanden

www.braindata.de
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'DV�VDJHQ�XQVHUH�.XQGHQ

Kontakt

%UDLQ'DWD�*PE+�	�&R��.* 
Agentur für digitale Kommunikation

Geschäftsführer: Johannes Tyra  
Kaiserswerther Strasse 215 | Three George 
40474 Düsseldorf

Fon:  0211 - 54080 - 380 
www.braindata.de | info@braindata.de

„Alle individuellen Anforderungen an die iPad-Sales App und das 
3ŴHJHV\VWHP��3,$��ZXUGHQ�LQQHUKDOE�N¾U]HVWHU�=HLW�LQ�GLH�YRQ�%UDLQ'DWD�
HQWZLFNHOWH�6WDQGDUGO¸VXQJ�LQWHJULHUW�ŏ

Stefan Hemmen
Projektleiter
$0$=21(1�:HUNH�+��'UH\HU�*PE+�	�&R��.*�

ő'HU�2IŴLQH�.RQƓJXUDWRU�DXI�GHP�L3DG�LVW�HLQH�XQYHU]LFKWEDUH�+LOIH�I¾U�
XQVHUHQ�9HUWULHE�ZHOWZHLW�JHZRUGHQ�ŏ

Matthias Thun
Projektleiter
*ULPPH�/DQGPDVFKLQHQIDEULN�*PE+�	�&R��.*

ő0LW�GHU�L3DG�$SS�YRQ�%UDLQ'DWD�NRQQWHQ�ZLU�XQVHUHP�9HUWULHE�HLQ�LQQRYD-
WLYHV�7RRO�DQ�GLH�+DQG�JHJHEHQ��GDV�JOHLFK]HLWLJ�XQVHUHQ�3ŴHJHDXIZDQG�
YRQ�6WDPPGDWHQ�XQG�5HJHOZHUN�HUKHEOLFK�UHGX]LHUW�KDW�ŏ

Philipp Strautmann
*HVFK¦IWVI¾KUHU 
%��6WUDXWPDQQ�	�6¸KQH�*PE+�X��&R��.*

ő'LH�/¸VXQJ�YRQ�%UDLQ'DWD�KDW�GHQ�SDVVHQGHQ�$QVDW]��,Q�XQVHUH�YRU-
KDQGHQH�,QIUDVWUXNWXU�SHUIHNW�LQWHJULHUW�XQG�GDEHL�H[WUHP�)OH[LEHO�ŏ

Johannes Herrmann
Projektleiter
/HPNHQ�*PE+�	�&R��.*

Reiner Möller
/HLWHU�6DOHV�,QWHOOLJHQFH
0DVFKLQHQIDEULN�%HUQDUG�.URQH�*PE+�	�&R��.*

ő'LH�LQ�=XVDPPHQDUEHLW�PLW�%UDLQ'DWD�HUVWHOOWH�/¸VXQJ�.521(�6DOHV�
E¾QGHOW�GLH�JHVDPWH�.521(�:HOW�DXI�GHP�L3DG�XQG�ELOGHW�GHQ� 
NRPSOHWWHQ�&34�3UR]HVV�DE�Ŋ�XQG�GDV�*DQ]H�LPPHU�XQG�¾EHUDOO�� 
DXFK�RIŴLQH�ŏ

Sebastian Bertelsmeier
/HLWHU�0DUNHWLQJ
6FK¦IIHU�0DVFKLQHQIDEULN�*PE+

ő0LW�GHU�6FK¦IIHU�$SS�YHUVRUJHQ�ZLU�XQVHUH�9HUWULHEVSDUWQHU�ODXIHQG�PLW�
DNWXHOOHQ�'DWHQ��'DGXUFK�VLQG�VLH�LPPHU�DXI�GHP�DNWXHOOHQ�6WDQG�XQG�
HUKDOWHQ�HLQH�XQYHU]LFKWEDUH�8QWHUVW¾W]XQJ�I¾U�GHQ�9HUNDXIVSUR]HVV�ŏ


